
Professionnalisez le  
Category Management et gagnez               

en efficacité opérationnelle                          
et productivité ! 

Qui est Cosmic Solutions ? 
 

Cosmic Solutions est une entreprise internationale experte en Category 
Management depuis 1992 dans le secteur du PGC, Pharmacies et Cosmétique. 
Editeur de progiciels et fournisseur de services, Cosmic Solutions Grande-

Bretagne a ouvert une filiale française en 2007. 14 industriels français ont 
choisi Cosmic Solutions comme partenaire Category M anagement. 
 

Quelle est notre mission?  
 

Offrir une solution d’aide à la décision accompagnée d’un service pointu de 
traitement de données: 
 

· Intégration et consolidation de vos différentes sources de données 
· Automatisation des analyses graphiques et tableaux  
· Simulation et optimisation des recommandations d’assortiment 
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Distributeur 

Consolider toutes vos données catégorielles dans un e seule solution vous per-
mettra d’être plus pertinent dans vos analyses et d e vous faire gagner du temps 

L’intégration des données, notre grande expertise  

Que fait la solution CS Range Manager ? 
 
 

· Des analyses automatisées pour le pilotage, revue de marché, revue d’enseigne et perfor-
mance interne : calcul d’opportunités, benchmark, graphes et tableaux 

· Un diagnostic rapide par Unité de Besoin Consommateur (Ventes, PDM, Part d’offre, indices) 
· Une identification automatisée des opportunités de référencement et de déréférencement  
· Une Optimisation de l’assortiment par strate avec simulation sur le CA, rentabilité et marge 

Les caractéristiques de la solution CS Range Manage r 
 
 

· Solution dynamique mise à jour régulièrement donc un outil de pilotage 
· Optimisation des assortiments détaillée par strate et à la référence fond de rayon en fonction    

de multicritères (quantitatif, qualificatif et financiers) 
· Simulation financière des changements d’assortiment (ajout et changement de strate)  
· Utilisation de la solution avec les enseignes dont la transparence n’est pas disponible 
· Segmentation personnalisable en fonction de votre arbre de décision et de vos études Shopper 
· Capacité d’intégrer les planogrammes externes pour analyser l’espace vs ventes et modéliser 
· Solution autonome et rapide installée sur chaque ordinateur permettant le travail hors connexion  

Nettoyage Correspondance 

Intégration 

Vérification 



Les domaines d’application 
 
En pilotage interne ou externe: 
 

· Opportunités de DV 
· Evaluation chiffrée de l’opportunité CA pour l’enseigne 
· Ecarts DV réelle vs DV théorique et manque à gagner 
· Analyse de la saturation de l’offre (Part de l’offre vs PDM) 

 
En présentation interne ou externe 
 

· Performance marques 
· Revue de marché 
· Revue d’enseigne 
 
Des étapes simples pour réaliser des recomman-
dations d’assortiment 
 

1. Diagnostic rapide sur la performance de l’enseigne 
2. Opportunités d’ajouter et de retirer des références  
3. Simulation et Finalisation de l’assortiment par strate  
4. Synthèse Assortiment : Ajouts, suppressions par strate 
5. Synthèse Impact: CA et part d’assortiment 

Une application et des services toujours en évoluti on pour 
mieux répondre aux besoins du business 
 

· Une nouvelle version simple, intuitive, rapide et pertinente 
· Une personnalisation des analyses 
· Un enrichissement continu de l’application avec l’intégration de nouvelles sources 

de données, de nouveaux indicateurs, de nouvelles possibilités de simulation 
 
  

 

Les avantages 
 

· Simple d'utilisation  
· Réduction importante de la durée de réalisation des revues de marché, d’enseigne et 

recommandations d’assortiments  
· Développe des arguments solides pour les décisions de référencement et les modifi-

cations de distribution 
· Création rapide d'assortiments équilibrés et couvrant les différentes unités de besoin 
· Une approche académique structurée pour plus de précision et de cohérence  
· Entièrement personnalisable  



Le point de vue d’un client 
 
« CS Range Manager de Cosmic nous a permis d’augmenter notre chiffre d’affaires, de créer des 
relations plus étroites avec les distributeurs et d'augmenter notre rentabilité car nous pouvons 
offrir une approche objective, spécialisée et éclairée de la catégorie, jusqu’à l’EAN en fond de 
rayon.  Son approche directe dans sa façon de faciliter l'analyse est flexible, simple d'utilisation et 
personnalisable. De plus, elle ne nécessite que très peu d'intervention au niveau informatique. La 
représentation graphique nous permet de voir les données comme nous voulons les voir. Et le 
plus important : il nous permet de consacrer du temps à l’analyse des données plutôt que de 
devoir les trier dans un format compréhensible. »  
 

Un fabricant mondial 
 

Certaines de nos références 
 
A l’international 
Diageo, Carlsberg, Unilever, Heinz, Colgate Palmolive, GlaxoSmithKline, Pernod Ricard, Lindt, 
Johnson&Johnson, United Biscuits , Wrigley, John West, Heineken, Kimberly Clark 
 
En France 
Orangina Schweppes, Moet Hennessy Diageo, Findus, Eckes Granini France, GlaxoSmithKline, 
Unilever, Henkel 

Tél: + 33 (0) 6 86 65 62 98 
www.cosmic-solutions.fr 
 

Contacts : Céline Rozier et Denis Laurent 
Email : info@cosmic-solutions.fr 
 

Pourquoi les industriels choisissent la solution  
Range Manager de Cosmic Solutions?  
 
· Approche structurée, aboutie et pertinente 
· Harmonisation du processus 
· Gain de temps 
· Personnalisation, flexibilité et réactivité de la part de Cosmic 
· Expertise de Cosmic en Category Management 
· Une solution intégrale avec un focus Enseigne: progiciel+gestion de données 
· Retour sur Investissement rapide 

Contactez nous pour une démonstration de la dernièr e version 
 


